LA VIDA SOLO C VIVE UNA VEZ marthasanchez21@hotmail.com, joseantonio2101@yahoo.com.mx
LOS 23 PRETEXTOS

DE LAS PERSONAS QUE NO HAN GANADO MUCHO DINERO EN AGEL.
VS.
LAS 23 RAZONES 

DE LAS PERSONAS QUE HAN GANADO MUCHO DINERO EN AGEL.
LEERLO Y NO SER PARTE DE LA VACA DE LOS PRETEXTOS.
SOLO DEBEMOS SEGUIR EL SISTEMA Y LOGRAR EL ÉXITO.
UNO
Pretexto: Es que ya empezaron las vacaciones, mejor cuando regresen los niños a la escuela porque ahorita no está nadie.

Razón: Que bueno que ya son vacaciones porque ahora tengo más tiempo para dar PBR´S y muchas personas están desocupadas.

DOS
Pretexto: Mejor cuando llegue el FIT para adelgazar.

Razón: Que bueno que no ha llegado FIT porque si ahorita estamos ganando mucho dinero, imagínate cuando llegue.
TRES
Pretexto: Es que yo no creo en los multiniveles.

Razón: Los negocios no son cuestión de FE. Son cuestión de esfuerzo, tenacidad y dedicación. Son para personas que buscan salir de la mediocridad. Personas que saben que hay una mejor manera de vivir.
CUATRO
Pretexto: El Éxito en este negocio es cuestión de suerte.

Razón: El éxito es una elección. Es cuestión de estar dispuesto a aprender y a tomar acción sobre lo que han aprendido.
CINCO
Pretexto: Es que no me cae gente de arriba.

Razón: Que bueno que no me ha caído nadie de arriba porque todos en mi árbol son generaciones que me dan 25% ó 7%.
SEIS
Pretexto: Es que la gente a la que le hablo no quiere venir a los PBR´S.

Razón 1: En la capacitación aprendí como invitar (GUIONES y HERRAMIENTAS) a las personas y si llegan.

Razón 2: Si no pueden venir, yo voy a velos.

SIETE
Pretexto: Es que seguro los que están ganando mucho es porque hacen PBR´S todos los días, que ¡¡flojera !!

Razón: Pues ¡¡claro !! Nada más que por hacer PBR’S  ganamos en 1 mes lo que muchas personas ganan en 1 año y tal vez nunca en su vida.

OCHO
Pretexto: Es que tengo mucho trabajo en mi oficina.

Razón: A las 8 de la noche salgo de la oficina y en lugar de irme a dormir o al cine me voy a dar un PBR porque éste negocio me va a dar mucho más dinero y LIBERTAD FINANCIERA, pero en mi empleo actual, jamás recibiré INGRESOS RESIDUALES.
NUEVE
Pretexto: Le voy a hablar a la persona que me metió para decirle que mi pedido me llegó incompleto.

Razón: Yo me comunico a Agel (teléfono: 8525 6345) y lo soluciono mis dudas o problemas personales o individuales.
DIEZ
Pretexto: Pero los 10,000 que han entrado en México ya son demasiados, ya se va a llenar Agel.

Razón: Omnilife tiene 3,000,000 de afiliados, en Agel estamos en el nacimiento, es la oportunidad y debemos aprovecharla y me beneficio del 70% de por vida de la empresa, es decir me activo y gano.
ONCE
Pretexto: Es que solo ganan los de arriba.

Razón: Es que ganan todos los que se mueven sin importar su posición. Siempre mi posición es estar arriba.

DOCE
Pretexto: Es que los que tengo abajo no se mueven.

Razón: Voy a meter mas gente y a apoyar más a los que están abajo de mi. Mi equipo debe estar capacitado y con todas las herramientas para estar activos y ser exitosos.
TRECE
Pretexto: Es que me gusta más mi trabajo actual o mi negocio actual.

Razón: Nos gustan los 2 y además Agel me va a permitir ser más exitoso en mi negocio actual. Además, tengo la capacidad de líder y lo que me propongo lo logro.
CATORCE
Pretexto: Es para gente pobre.

Razón: No es para pobres ni para ricos, es para los que queremos más. Es para los que decidimos cambiar nuestra realidad y ser exitosos.
QUINCE
Pretexto: Es que yo nunca voy a poder dar un PBR.

Razón: Me urge ver 5 ó 6 PBR´S de diferentes personas para empezar a dar el mío. Soy una persona de retos y lo voy a lograr. Sigo el sistema.
DIECISEIS
Pretexto: Es que a mi nadie me apoya.

Razón: Voy todas las semanas a la capacitación para aprender y no necesitar el apoyo de nadie. Y hoy ayudo y capacito a mi equipo.
DIECISIETE
Pretexto: Es que yo no sé usar la computadora.

Razón: Tengo un líder que domina la computadora y me ayuda, capacita y aprendo a usar la tecnología.

DIECIOCHO
Pretexto: Es que solo te dan el 10% de la pierna con menos puntos.

Razón: Voy a llevar mi pierna con menos puntos hasta 250,000 puntos para ganar 25,000 dólares mensuales solo de volumen de grupo y abrir la 2da. Y 3er. Pierna donde me pagan del volumen de grupo.
DIECINUEVE
Pretexto: Es que no llame a mis invitados por que estaba ocupado.

Razón: Siempre busco un espacio para generar PBR’S y tener prospecto, esto significa dinero, éxito y sigo el sistema.
VEINTE
Pretexto: Es que en 1 mes sólo he organizado 1 PBR.

Razón: Es que en 1 mes he organizado 30 PBR´S. y sigo el sistema.
VEINTIUNO
Pretexto: Es que la gente no va a tener para pagar 1,000 USD

Razón: La gente que quiere salir adelante lo consigue ó bien entra con el paquete personal. Los que buscamos cambiar nuestra realidad, creemos en las oportunidades y las tomo y realizo.
VEINTIDOS
Pretexto: Es que a la gente que conozco no le va a interesar.

Razón: Se lo presento a todo mundo y que ellos decidan si entran o no. Nunca me doy por vencida, me gustan los retos y los supero y si son para mi economía, no lo pienso, actúo y llego a mi meta. 
VEINTITRES
Pretexto: Es que mi marido tiene mucha lana, no lo necesito.

Razón: Con lo que me gano en Agel gano más que mi marido. Mejor hago socio a mi marido.
