PBR- RPC RECEPCIÓN PRIVADA EN CASA POR RANDY S.
RECOMENDACIONES

ES LA LLAVE DEL ÉXITO DE TU NEGOCIO

· APRENDER A REALIZAR LOS PBR EN TU CASA

· ENSEÑAR A TUS ASOCIADOS A REALIZARLAS (HACER ESTA CATIVIDAD CORRECTAMENTE DE GENERACIÓN EN GENERACIÓN)

RECEPCIÓN PRIVADA EN CASA ES.- CUANDO INVUITAS DE 7 A 10 PERSONAS QUE YA HAN RECIBIDO ALGÚN INSTRUMENTO DE INFORMACIÓN INICIAL A TU CASA A QUE VEAN LA PRESENTACIÓN DEL NEGOCIO Y PUEDAN TOMAR UNA DECISIÓN DE PARTICIPAR.
TIPOS DE PRESENTACIÓN DE LOS RPC-PBR

1- UNO A UNO.- NO RECOMENMDABLES. PUES GENERAN BASTANTE CARGA DE TRABAJO, HACERLO EN CASOS ESPECIALES 

2- DOS A UNO.- SOLO EN CASO CUANDO EL NEGOCIO ES DE ESPOSOS Y EL CANDIDATO SEA DE CONFIANZA, POR QUE DE OTRA MANERA PODRIAMOS HACER PENSAR AL CANDIDATO QUE LO ESTAMOS ATACANDO Y SE SIENTA PRESIONADO
3- LLAMADA DE CONFERENCIA TELEFÓNICA.- NO REALIZARLAS
4- VIRTUAL ABB (POR INTERNET).- SOLO CUANDO SON CANDIDATOS FUERA DE LA CIUDAD. PERO LA INFORMACIÓN DEBE TENER RETROALIMENTACIÓN CON PREGUNTAS Y RESPUESTAS
5- ABB.- SOLO PARA LOS CASOS QUE DEBEMOS REAFIRMAR Y AFIANZAR A LOS CANDIDATOS QUE YA HAYAN FIRMADO EN LA COMPAÑIA
6- S´ÚPER VIERNES /SÚPER SÁBADO.- SOLO PARA LOS CASOS QUE DEBEMOS REAFIRMAR Y AFIANZAR A LOS CANDIDATOS QUE YA HAYAN FIRMADO EN LA COMPAÑIA
7- REGIONAL.- SOLO PARA LOS CASOS QUE DEBEMOS REAFIRMAR Y AFIANZAR A LOS CANDIDATOS QUE YA HAYAN FIRMADO EN LA COMPAÑIA
8- EVENTO COORPORATIVO.- SOLO PARA LOS CASOS QUE DEBEMOS REAFIRMAR Y AFIANZAR A LOS CANDIDATOS QUE YA HAYAN FIRMADO EN LA COMPAÑIA

RAZONES DE REALIZAR RPC- PBR
1.- DUPLICACIÓN

2.- CREACIÓN DE LÍDERES

3.- CRECIMIENTO RÁPIDO

4.- SOLIDEA Y FIRMEZA A TU ORGANIZACIÓN

5.- PROFUNDIDAD
6.- ESTE PASO EN EL SISTEMA TIENE UN GRADO MUY ALTO
LOS RPC – PBR DEBEN HACERCE SOLO CON TUS INVITADOS
LAS CATIVIDADES PRELIMINARES PARA HACER RPC – PBR SON:

1.-  CREACIÓN Y MANTENIMIENTO DE TU LISTA

2.- APRENDER UN GUION DE ENTREGA

3.- MAJOR BLAST, DESPEGUE DE GRAN MAGNITUS

4.- LLAMADA EN 3

5.- DIAS RECOMENDADOS LOS MARTES, MIERCOLES Y JUEVES
6.- HORARIOS DESPUÉS DE LAS 7 DE LA NO CHE

7.- LUGAR EN TU CASA PUES DAS COMODIDAD Y CONFIANZA

LO CORRECTO EN UN RPC – PBR

· TÚ EL ANFITRIÓN

· TUS INVITADOS PERSONALES (EL RESULTADO DEL DESPEGUE DE TUS ACCIONES)

· SI DESEAS TU PATROCINADOR O ALGÚN SOCIO TUYO
· DE 7 A 10 INVITADOS

RECOMENDACIONES

LOS INVITADOS QUE LLEGUEN A TU CASA DEBEN CONTAR CON LA MISMA INFORMACIÓN, ES DECIR LOS QUE ESTEN REUNIDOS DEBEN HABER ESCUCHADO LA PRIMER HERRAMIENTA O EN SU CASO SI TIENES ALGUN INVITADO QUE NO HAYA ESCUCHADO EL CD, LO TENDRAS EN OTRA REUNIÓN.

EL OBJETIVO ES TRABAJAR SOLO CON PERSONAS INTERESADAS EN AGEL.
ACTIVIDADES QUE GENERAN GANACIAS EN AGEL

1. CREACIÓN Y MANTENIMIENTO DE TU LISTA
2. APTRENDER A INVITAR- GUINES

3. ENTREGAR CD Y MUESTRAS

4. HACER LLAMADAS EN TRES

5. RECEPCIÓN PRIVADA EN CASA RPC-PBR

6. ORIENTACIÓN DE NUEVOS MIEMBROS – CAOACITACIÓN

7. RECEPCIÓN REGIONALES EN HOTEL
